
Pracujemy razem

NA SZCZĘŚCIE
Dołącz do nas!
Ebook o tym, jak działamy i co oferujemy naszym partnerom.
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Jesteśmy ogólnopolską multiagencją ubezpieczeniową, która stawia na sprawdzone i proste rozwiązania. 

Oferujemy unikalne ubezpieczenia kilkunastu towarzystw ubezpieczeniowych. Od ponad 15 lat służymy ludziom 

w wyborze najlepszej ochrony życia, zdrowia, majątku i firmy, zapewniając bezpieczeństwo i spokój. Pokazujemy 

w przejrzysty sposób zalety ubezpieczeń i pomagamy poruszać się w gąszczu informacji. Zajmujemy się 

kompleksową obsługą ubezpieczeń od zawarcia umów ubezpieczenia, poprzez pomoc w złożeniu wniosku 

o wypłatę świadczeń i odszkodowań oraz wyjaśnienie wszelkich wątpliwości dotyczących zawartej polisy. 

Ułatwiamy i przyspieszamy zakup ubezpieczenia - dajemy możliwość przystąpienia do ubezpieczenia grupowego 

na życie całkowicie online. W swojej pracy kierujemy się uczciwością, szczerością i empatią, dlatego zaufało nam 

już tak wiele osób.

POZNAJMY SIĘ

15 lat
na rynku

100 tys.
klientów
indywidualnych

12 Towarzystw
Ubezpieczeniowych

60
pracowników

12 oddziałów

własnych
w całej Polsce 

250 osób
w sieci sprzedaży

GSU Polisa w liczbach

15 lat
na rynku

100 tys.
klientów
indywidualnych

12 Towarzystw
Ubezpieczeniowych

60
pracowników

12 oddziałów

własnych
w całej Polsce 

250 osób
w sieci sprzedaży
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HISTORIA FIRMY

Rozpoczęcie działalności jako GSU Spółka Ubezpieczeniowa Sp. z o.o. i agent 

wyłączny PZU Życie SA.

Zmiana siedziby na ul. Fabryczną w Żorach.

Otwarcie pierwszych oddziałów Spółki w Kaliszu i Lesznie.

Zmiana siedziby na ulicę Jana Pawła II 2 w Gliwicach oraz otwarcie kolejnych 

oddziałów w Koninie i Pile.

Otwarcie Oddziału w Łodzi.

Rozpoczęcie współpracy z PZU SA i otwarcie kolejnych oddziałów Spółki.

Otwarcie oddziałów w Bielsku, Cieszynie i Żywcu.

Otwarcie oddziału w Skoczowie.

Podpisanie umowy agencyjnej z Europ Assistance S.A., obecnie jednego 

z naszych głównych partnerów. Rozpoczął się dynamiczny rozwój Spółki. 

Uruchomienie pierwszego sklepu internetowego www.edupolisa.pl 

i podpisanie umowy Agencyjnej z AXA Ubezpieczenia TUiR oraz AXA Życie 

TU SA.

Uruchomienie kolejnego sklepu internetowego travelpolisa.pl.

Rozpoczęcie współpracy z kolejnymi zakładami Ubezpieczeń w zakresie 

ubezpieczeń na życie.

Zmiana nazwy Spółki na GSU Polisa Sp. z o.o. 

Start kolejnego sklepu internetowego, tym razem z naszymi głównymi 

produktami grupowymi – sklep.gsupolisa.pl.

Rozpoczęcie współpracy z kolejnymi towarzystwami, co rozpoczęło proces 

powiększania portfela produktów majątkowych.

Wprowadzenie do oferty produktów zdrowotnych i dalsze działania poszerzające 

portfel produktów majątkowych i na życie.
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MAPA ODDZIAŁÓW
Posiadamy 12 oddziałów własnych i ponad 20 

placówek partnerskich oraz ponad 250 osób w sieci 
sprzedaży, którzy w całej Polsce służą pomocą 

w kwes�i ubezpieczeń.

• Bielsko-Biała
• Bydgoszcz
• Cieszyn
• Częstochowa
• Kalisz
• Konin
• Leszno
• Łódź
• Poznań
• Toruń
• Żywiec
• Skoczów

• Brzeg
• Gniezno
• Grodzisk Wielkopolski
• Kluczbork
• Międzychód
• Nysa
• Oborniki
• Otmuchów
• Piekary Śląskie
• Piła
• Piotrków Trybunalski
• Pruszcz
• Racibórz
• Sosnowiec
• Szamotuły
• Tarnowskie Góry
• Warszawa
• Wręczyca Wielka
• Zaniemyśl
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WSPÓŁPRACUJĄ Z NAMI

CHCESZ SPRZEDAWAĆ UBEZPIECZENIA I POZYSKAĆ NOWYCH KLIENTÓW?
DOŁĄCZ DO STABILNEJ I PROFESJONALNEJ SIECI

SPRZEDAŻY UBEZPIECZEŃ GSU POLISA
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RYNEK UBEZPIECZEŃ
możliwości i wyzwania

Wyzwania dla mniejszych podmiotów w branży ubezpieczeń.

W branży ubezpieczeniowej, dystrybutorzy prowadzący mniejsze agencje często napotykają 
różnorodne wyzwania, takie jak konkurencja, dostęp do produktów czy pozyskiwanie klientów. 
Jednak istnieje rozwiązanie, które może przynieść wiele korzyści i pomóc w osiągnięciu sukcesu 
- współpraca z większą multiagencją ubezpieczeniową. Poniżej przedstawimy argumenty 
pokazujące wartość tej współpracy.

Siła marki i zasięgu

Współpraca z multiagencją ubezpieczeniową daje mniejszym podmiotom 
możliwość skorzystania z potężnej marki i szerokiego zasięgu tej organizacji. 
Silna marka buduje zaufanie, które w tej branży jest niezbędne a to może 
znacznie ułatwić pozyskiwanie nowych klientów. Dzięki większemu
zasięgowi sieci dystrybutorów, małe agencje mogą dotrzeć do 
większej liczby klientów i zwiększyć swoją widoczność na rynku.

Dostęp do różnorodnych produktów 
ubezpieczeniowych

Multiagencje działające na rynku od wielu lat i posiadające 
wypracowane relacje z wieloma zakładami ubezpieczeń 
zwykle mają bogatą ofertę produktów ubezpieczeniowych, 
w tym zarówno ubezpieczeń na życie, zdrowie, jak 
i majątkowych. Współpraca z taką organizacją daje 
mniejszym podmiotom możliwość poszerzenia 
swojej oferty i dostarczania klientom jeszcze 
bardziej kompleksowej ochrony. Dzięki temu, 
mogą skuteczniej spełniać zmieniające się 
potrzeby klientów i konkurować na rynku 
z większą siłą.
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Wsparcie i rozwój

Współpraca z większą multiagencją ubezpieczeniową otwiera drzwi do wsparcia 
i rozwoju dla małych dystrybutorów. Możesz liczyć na programy szkoleniowe, 
które pomagają w doskonaleniu umiejętności sprzedażowych, zrozumieniu 
produktów i regulacji branżowych. Przez zdobycie certyfikatów i licencji, 
dystrybutorzy mogą podnieść swoje kwalifikacje i profesjonalizm. Ponadto, 
współpraca z multiagencją zapewni wsparcie marketingowe, narzędzia 
technologiczne i zasoby, które ułatwiają prowadzenie biznesu 
i osiągnięcie sukcesu.

Przewaga konkurencyjna

Współpraca z dużym podmiotem daje również przewagę konkurencyjną na 
rynku. Dzięki wspólnej marce i korzystaniu ze sprawdzonych narzędzi, małe 
agencje są bardziej widoczne, mogą budować silniejszą pozycję i skutecznie 
konkurować na rynku. Współpraca pozwala również na wymianę wiedzy 
i doświadczeń, co umożliwia ciągłe doskonalenie się, rozwój działalności 
i podnoszenie standardów.

Dostosowanie do regulacji prawnych

Przestrzeganie wymagań prawnych w branży ubezpieczeń to podstawa. 

Współpracując z multiagencją masz możliwość korzystania z ich doświadczeń, 

wiedzy oraz wypracowanych narzędzi. Zmieniające się regulacje czy nowe 

interpretacje przepisów, mogą być znacznym obciążeniem dla podmiotu, który 

nie zatrudnia specjalistów w tym zakresie. Wejście pod skrzydła multiagencji 

i przejęcie ich rozwiązań, które stale są doskonalone i zgodne z najnowszymi 

wymaganiami regulatorów i towarzystw ubezpieczeniowych, to znacząca 

korzyść dla każdego podmiotu. 

RYNEK 
UBEZPIECZEŃ
możliwości i wyzwania
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DLACZEGO WARTO ROZWIJAĆ SIĘ W BRANŻY UBEZPIECZEŃ?
Działając w tym dynamicznym sektorze, możesz osiągnąć sukcesy zarówno na poziomie finansowym, jak i osobistym. 
Oto kilka kluczowych korzyści i potencjalnych możliwości, jakie czekają na Ciebie w branży ubezpieczeniowej:

Elastyczność pracy i niezależność finansowa
• Jako doradca ubezpieczeniowy, masz możliwość elastycznego planowania swojego czasu pracy.
• Możesz dostosować swoje godziny pracy do swoich preferencji i potrzeb.
• Branża ubezpieczeniowa oferuje również potencjał do osiągnięcia wysokich dochodów, które są zależne od 

Twojego zaangażowania i wyników sprzedażowych.

Stałe zapotrzebowanie na usługi ubezpieczeniowe

• Bez względu na gospodarcze warunki, ubezpieczenia są nieodzowne dla jednostek i przedsiębiorstw.
• Istnieje stałe zapotrzebowanie na różnego rodzaju ubezpieczenia, takie jak ubezpieczenia na życie, zdrowie, 

samochód czy nieruchomość.
• Zapewnia ciągłe możliwości sprzedaży i rozwój biznesu.

Budowanie trwałych relacji z klientami

• Praca jako doradca ubezpieczeniowy daje możliwość nawiązywania bliskich relacji z klientami.
• Możesz wpływać na ich życie, pomagając im chronić ich bliskich i zabezpieczyć przyszłość.
• Dzięki profesjonalnemu podejściu i zaangażowaniu, zyskujesz zaufanie klientów, co prowadzi do długoterminowych 

relacji biznesowych.

Ciągły rozwój umiejętności i wiedzy

Możliwość budowy własnej marki osobistej

Satysfakcja z pomagania innym

• Branża ubezpieczeniowa oferuje mnóstwo możliwości rozwoju zawodowego i nauki.
• Możesz uczestniczyć w szkoleniach, kursach i programach certyfikacyjnych, aby zdobyć nową wiedzę i rozwijać umiejętności.
• Rozwój zawodowy może obejmować również pogłębianie wiedzy z zakresu produktów ubezpieczeniowych, strategii 

sprzedażowych, zarządzania relacjami z klientami i wiele więcej.

• Możesz budować swoją markę osobistą jako ekspert w dziedzinie ubezpieczeń i skompletować własną bazę klientów.
• Sukcesy w sprzedaży i dbałość o reputację przynoszą możliwości rozwoju sieci sprzedaży oraz zwiększania zarobków.

• Praca w branży ubezpieczeniowej daje możliwość pomagania ludziom w zabezpieczaniu ich przyszłości.
• Możesz czuć się spełniony, wiedząc, że Twoja praca ma wpływ na bezpieczeństwo i dobrobyt innych osób.
• Branża ubezpieczeniowa to obszar, który oferuje wiele korzyści i możliwości rozwoju. Jeśli jesteś gotów podjąć wyzwanie, 

wkroczyć na tę ścieżkę i rozwijać się zawodowo, to branża ubezpieczeniowa może być idealnym miejscem dla Ciebie.
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Etapy procesu sprzedaży i budowanie zaufania wśród klientów

Proces sprzedaży w roli doradcy ubezpieczeniowego składa się z kilku etapów. Ważne jest, aby zrozumieć 
ten proces i skupić się na budowaniu zaufania swoich klientów:

1. Zrozumienie potrzeb klienta: W tym etapie musisz przeprowadzić szczegółowy wywiad z klientem, 
aby zrozumieć jego potrzeby, cele i obawy. To pozwoli Ci dopasować odpowiednie ubezpieczenia do 
jego indywidualnej sytuacji.

2. Analiza i rekomendacje: Na podstawie zebranych informacji przeprowadzisz analizę                        
i przedstawisz klientowi spersonalizowane rekomendacje, które będą spełniać                           
jego potrzeby.

3. Prezentacja oferty: Tłumaczysz klientowi szczegóły proponowanej oferty                
ubezpieczeniowej, uwzględniając korzyści, warunki, składki i inne                                          
istotne aspekty.

4. Negocjacje i dostosowanie: Po zaprezentowaniu oferty, możesz                                     
przeprowadzić negocjacje i dostosować ją do indywidualnych                                             
preferencji i możliwości klienta.

5. Finalizacja i obsługa klienta: Po akceptacji oferty, pomóż                                                       
klientowi w finalizacji procesu, zapewniając niezbędne                                                              
dokumenty i umożliwiając łatwe rozpoczęcie                                                                
ubezpieczenia. Następnie utrzymuj regularny kontakt                                                                  
z klientem, aby zapewnić doskonałą obsługę                                                                                
i utrzymać długoterminowe relacje.

Budowanie zaufania wśród klientów jest 
kluczowe w roli doradcy ubezpieczeniowego. 
Pamiętaj, że uczciwość, profesjonalizm 
i doskonała obsługa klienta są fundamentami, 
na których opiera się długotrwałe partnerstwo 
i sukces w tej branży.

1

2

3

4

5
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JESTEŚ NOWY W BRANŻY? POZNAJ TAJNIKI PRACY 
DORADCY UBEZPIECZENIOWEGO

Rola doradcy ubezpieczeniowego

Jako doradca ubezpieczeniowy, pełnisz istotną rolę w życiu swoich klientów, 
zapewniając im ochronę i zabezpieczenie na wypadek nieprzewidzianych 
sytuacji. Twoja praca ma kluczowe znaczenie dla ich bezpieczeństwa 
finansowego i spokoju umysłu. Twoim głównym zadaniem jest pomaganie 
klientom w wyborze odpowiednich produktów ubezpieczeniowych, które będą 
chronić ich interesy i zabezpieczać ich przyszłość. Twój wkład ma istotne 
znaczenie dla budowania bezpieczeństwa finansowego klientów i ich bliskich. 
Twoja rola polega na edukowaniu klientów na temat różnych rodzajów 
ubezpieczeń, analizie ich potrzeb, doradztwie i dostarczaniu rozwiązań, które 
najlepiej pasują do ich sytuacji.

Wymagane umiejętności i cechy, które prowadzą do sukcesu w roli 
doradcy ubezpieczeniowego.

Rola doradcy ubezpieczeniowego wymaga zestawu specjalistycznych umiejętności 
i cech, które pomogą Ci osiągnąć sukces w tej dziedzinie. Oto kilka z nich:

• Doskonała komunikacja: Umiejętność słuchania, zadawania właściwych pytań 
i jasnego przekazywania informacji klientom jest kluczowa w roli doradcy 
ubezpieczeniowego.

• Wiedza o produktach ubezpieczeniowych: Zrozumienie różnych rodzajów polis, 
zasad i warunków ubezpieczenia, a także zdolność do dostosowania oferty do 
indywidualnych potrzeb klienta.

• Empatia i empatyczne podejście: Umiejętność rozpoznawania i zrozumienia 
potrzeb klienta, by móc dostarczyć spersonalizowane rozwiązania, które 
odpowiadają ich sytuacji życiowej.

• Umiejętności negocjacyjne: Zdolność do negocjowania warunków ubezpieczenia, 
tak aby osiągnąć optymalne rozwiązanie zarówno dla klienta, jak i dla firm 
ubezpieczeniowych.

• Zaufanie i etyka zawodowa: Budowanie zaufania klienta poprzez uczciwość, 
rzetelność i pełne przestrzeganie zasad etyki zawodowej.
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JAK PRACUJEMY
Nasza misja

Chronimy klientów i ich bliskich. Towarzyszymy w życiu i wspieramy w podejmowaniu decyzji. Zależy nam, 

aby być dla klientów nie tylko doradcą, ale również przyjacielem, do którego można zwrócić się nawet 

w najtrudniejszych sytuacjach życiowych. Stawiamy na relacje i zasadę wzajemności, dlatego u nas możesz 

liczyć na indywidualną i profesjonalną obsługę ubezpieczeń. 

Nasza wizja

Naszym celem jest ułatwienie zakupu ubezpieczenia, dlatego będziemy stale 

ulepszać swoje systemy, dążyć do usprawnienia procesów i przejrzystości 

dokumentów. Stawiamy na partnerskie relacje z Towarzystwami 

Ubezpieczeniowymi i Agentami, by móc zaoferować najlepsze ubezpieczenia 

na rynku. 

Nasza wizja

Naszym celem jest ułatwienie zakupu ubezpieczenia, dlatego będziemy stale

ulepszać swoje systemy, dążyć do usprawnienia procesów i przejrzystości

dokumentów. Stawiamy na partnerskie relacje z towarzystwami

ubezpieczeniowymi i agentami, by móc zaoferować najlepsze ubezpieczenia

na rynku.

„Nasz zespół to grupa pasjonatów, którzy nie boją się wyzwań i dążą do sukcesu. 

Stawiamy na współpracę, wzajemne wsparcie i inspirację. Tutaj spotkasz ludzi, którzy 

napędzają się nawzajem do osiągania coraz lepszych wyników i budowania silnych relacji 

biznesowych. Razem możemy tworzyć przyszłość, osiągać niezwykłe rezultaty i budować 

naszą markę jako lidera rynku ubezpieczeniowego.

Zapraszam Cię do grona naszych partnerów biznesowych. Buduj 

z nami branżę ubezpieczeniową i zarabiaj!” – Paweł Kowacki, 

Wiceprezes Zarządu GSU Polisa Sp. z o.o. 

 „To ludzie kreują naszą jakość i wizerunek, dlatego 

skupiamy wokół siebie osoby, które oprócz kwalifikacji, 

wiedzy i pasji posiadają zdolność pociągania za sobą 

innych, stając się dla nich inspiracją do dalszego rozwoju. 

– Marcin Kisielewicz, Prezes Zarządu GSU Polisa Sp. z o.o.
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3. Szeroka oferta

Współpraca z nami to nie tylko korzyści wynikające z naszego wiodącego statusu 
w ubezpieczeniach na życie. Posiadamy również bogatą gamę produktów 
majątkowych, które oferują kompleksowe zabezpieczenie dla naszych klientów. 
Od ubezpieczeń domu i mieszkania, przez ubezpieczenia samochodowe, po 
polisy odpowiedzialności cywilnej czy zabezpieczenia dla firm - mamy wszystko, 
czego potrzebujesz, aby sprostać oczekiwaniom klientów.

4. Transparentność

Jesteśmy dumni z naszego podejścia opartego na uczciwości, transparentności 

i profesjonalizmie. Nasze relacje z klientami i partnerami są oparte na zaufaniu i budowaniu 

długoterminowej współpracy. Zawsze stawiamy ich potrzeby na pierwszym miejscu, 

oferując im spersonalizowane rozwiązania, które zapewniają pełne zadowolenie.

Co nas wyróżnia

1. Doświadczenie

Posiadamy niezrównane doświadczenie i wiedzę w tworzeniu strategii, 
które przynoszą naszym partnerom trwały i stabilny przychód. Nasze 
podejście opiera się na dogłębnym zrozumieniu ich potrzeb i celów 
oraz na wykorzystaniu najnowszych narzędzi i technologii, które 
umożliwiają skuteczne budowanie portfeli ubezpieczeniowych.

2. Specjalizacja

Współpraca z nami to szansa na odkrycie potencjału, który tkwi 
w ubezpieczeniach na życie. Nasz zespół składa się z prawdziwych 
specjalistów, którzy są doskonale zaznajomieni z rynkiem 
i trendami, a także posiadają umiejętności potrzebne do tworzenia 
dochodów pasywnych. Oferujemy kompleksowe wsparcie, 
dostarczając narzędzi, szkoleń i mentorów, którzy pomogą 
w rozwoju i realizacji celów.
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ZAPRASZAM DO MOJEJ 
SIECI SPRZEDAŻY
„Chciałabym podzielić się z Tobą entuzjazmem i przekonaniem, 
dlaczego warto dołączyć do naszej sieci doradców ubezpieczeniowych. 
Jesteśmy zespołem pełnym pasji i zaangażowania, który nie tylko dzieli 
się wiedzą i doświadczeniem, ale także tworzy inspirujące środowisko 
wzajemnego wsparcia.

Dołączając do nas, otrzymasz nie tylko możliwość rozwoju zawodowego 
i finansowego, ale także szereg narzędzi i programów, które pomogą Ci 
osiągnąć sukces. Nasza sieć oferuje wyjątkowe szkolenia, mentorów oraz 
dostęp do niezbędnych narzędzi, które umożliwią Ci efektywne i skuteczne 
prowadzenie działalności.

Wierzymy w indywidualność i moc każdego z Was. Niezależnie od tego, czy 
dopiero rozpoczynasz swoją karierę, czy już masz doświadczenie w branży, 
chcemy dać Ci możliwość rozwinięcia Twoich umiejętności i osiągnięcia najwyższych 
celów. Nasza sieć to miejsce, w którym każdy jest doceniany i wspierany.

Współpraca z nami to nie tylko zawodowa szansa, ale również szansa na budowanie 
trwałych relacji i znajdowanie satysfakcji w tym, co robisz. Razem możemy tworzyć coś 
wyjątkowego, co przyniesie korzyści zarówno Tobie, jak i Twoim klientom. Daj nam szansę 
pokazać, jak razem możemy zmieniać życie ludzi i wpływać na ich przyszłość.

Zapraszam Cię do naszej sieci doradców ubezpieczeniowych. Razem osiągniemy więcej 
i stworzymy piękne historie sukcesu.” –  Magdalena Świniańska, Dyrektor Generalny GSU Polisa.
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CO O NAS MÓWIĄ
„Pragnę podzielić się swoim doświadczeniem jako osoba współpracująca 

z GSU Polisa od wielu już lat. To niezwykłe środowisko, które naprawdę 

stawia na rozwój i sukces każdego członka zespołu. Tutaj znalazłem nie 

tylko wsparcie i inspirację, ale także możliwość kreowania własnej drogi 

zawodowej.

Współpraca z GSU Polisa to więcej niż tylko praca. To szansa na budowanie 

własnej marki, zdobywanie niezależności finansowej i satysfakcję z pomagania 

innym. Dzięki ogromnemu zaangażowaniu w rozwój i szkolenia, zyskałem 

niezbędne narzędzia i wiedzę, które pozwoliły mi osiągać znakomite wyniki.

Mój zespół jest niezwykle zgrany i otwarty na dzielenie się wiedzą i pomysłami. 

Razem tworzymy siłę, która napędza nas do jeszcze większych osiągnięć. Tutaj 

naprawdę czuję, że moje zdanie ma znaczenie i że jestem doceniany za swoje wysiłki.

Jeśli szukasz miejsca, gdzie możesz rozwijać się jako profesjonalista, mieć wsparcie silnej 

społeczności i tworzyć własną drogę sukcesu, dołącz do sieci doradców ubezpieczeniowych 

GSU Polisa.

Przekonaj się sam, jak niesamowite jest być częścią tego zespołu.” – Tomasz Kuliński, Kluczbork
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Odpowiedzi naszych 

OFWCA na pytanie:

„Za co cenisz
multiagencję
GSU Polisa?”

„Za wieloletnią działalność firmy 

na rynku ubezpieczeń co budzi 

zaufanie wśród klientów, za dobrą 

współpracę z naszym biurem, za 

miłą atmosferę w firmie.”

„Za oferty na 
wyłączność”

„Szeroki wachlarz 
produktów, jednolity 
system sprzedażowy”

„Przejrzystą 
współpracę”

„Ilość
klientów”

„Za miłą współpracę”
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RÓŻNE FORMY WSPÓŁPRACYRÓŻNE FORMY WSPÓŁPRACY
„Chciałbym zaprosić Was do naszej sieci sprzedaży i zaoferować unikalną szansę współpracy dającą 
możliwość wspólnego podejmowania wyzwań i poszerzania możliwości.

Nasza multiagencja jest wiodącym graczem na rynku ubezpieczeń na życie, zdrowotnych 
i majątkowych. Oferujemy szeroki pakiet rozwiązań, który pozwoli Wam wzbogacić swoją ofertę 
i dostarczyć klientom kompleksową ochronę. Dzięki naszemu doświadczeniu, możemy 
zapewnić Wam wsparcie, które pomoże w rozwoju Waszego biznesu.

Jednocześnie, zostawiamy Wam pełną swobodę w zarządzaniu Waszą działalnością. 
Nie narzucamy żadnych planów ani godzin pracy. Jesteście niezależnymi 
przedsiębiorcami, a my szanujemy Wasze potrzeby. Naszym celem jest stworzenie 
partnerstwa opartego na zaufaniu i wzajemnym sukcesie.

Współpraca z nami to również dostęp do naszych narzędzi, które ułatwią 
Wam prowadzenie biznesu. Oferujemy wyjątkowe rozwiązania 
technologiczne, które uproszczą procesy sprzedażowe i usprawnią 
zarządzanie. Nasz zespół będzie zawsze gotowy, aby pomóc Wam 
wykorzystać pełen potencjał tych narzędzi.

Razem możemy osiągnąć jeszcze więcej. Dołączcie do naszej 
multiagencji i rozszerzcie swoją ofertę o nasz pakiet ubezpieczeń 
na życie, zdrowie i majątku. Razem możemy budować trwałe 
relacje z klientami i tworzyć stabilną przyszłość dla naszych 
biznesów.

Zapraszam Was serdecznie do współpracy.”

– Paweł Kowacki, Wiceprezes Zarządu GSU Polisa Sp. z o.o.
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TRZY MODELE WSPÓŁPRACY DO WYBORU

Placówka

Partnerska

Terenowy

Doradca
Rekomendator

1 2 3
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PODZIAŁ NASZEJ SIECI SPRZEDAŻY

Bielsko-Biała, Cieszyn, Żywiec, Skoczów
tel. 510 209 294 
gabriela.zietek@gsupolisa.pl

Dołącz do ogólnopolskiej sieci 
sprzedaży GSU Polisa

Natalia Nowak
Regionalny Kierownik Sprzedaży

Dominika Zajdel
Regionalny Kierownik Sprzedaży

Częstochowa, Łódź, Kalisz, Leszno
tel. 506 119 096 
dominika.zajdel@gsupolisa.pl

Konin, Toruń, Bydgoszcz, Poznań
tel. 509 200 037 
natalia.nowak@gsupolisa.pl

Gabriela Ziętek
Regionalny Kierownik Sprzedaży
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Jesteś agentem 
ubezpieczeniowym z własnym 
lokalem lub chcesz otworzyć 
punkt partnerski GSU Polisy?

Placówka Partnerska

• Rozpoczęcie współpracy po 
podpisaniu umowy współpracy.

• Otrzymasz nasze know how 
biznesowe oraz wsparcie 
marketingowe.

• Dostęp do bogatej oferty 
ubezpieczeń indywidualnych 
i grupowych.

• Dostęp do systemów 
rozliczeniowych.

• Zapewniamy wsparcie opiekuna, 
bezpłatne szkolenia, ciekawe 
produkty. 

Jesteś agentem 
ubezpieczeniowym lub chcesz 
nim zostać, ale nie pracujesz 

stacjonarnie?

Terenowy Doradca

• rozpoczęcie współpracy po 
podpisaniu umowy na działania 
dystrybucyjne w terenie. 

• Możliwość dodatkowego 
dochodu.

• Poszerzenie oferowanych 
produktów w ramach 
dotychczasowej działalności. 

• Dostęp do systemów 
rozliczeniowych.

• Zapewniamy wsparcie opiekuna, 
bezpłatne szkolenia, ciekawe 
produkty.

Masz szeroką sieć kontaktów lub 
działasz w Internecie? Zbuduj 

z nami dochód pasywny 
polecając usługi GSU.

Rekomendator

• Rozpoczęcie współpracy od razu 
po podpisaniu umowy 
marketingowej.

• Niezależność i swoboda działania.
• Dochód pasywny i dodatkowe 

źródło zarobku (stała kwota za 
polecenie lub rozliczenie 
procentowe z każdej wpłaty).

• Dostęp do bogatej oferty 
produktów ubezpieczeniowych.

• Promowanie i polecanie naszego 
sklepu z ofertą ubezpieczeń w 
zamian za prowizję.

• Dostęp do bogatej oferty 
produktów ubezpieczeniowych.

• Promowanie i polecanie naszego 
sklepu z ofertą ubezpieczeń w 
zamian za prowizję.do systemów 
rozliczeniowych.

• Zapewniamy wsparcie opiekuna, 
bezpłatne szkolenia, ciekawe 
produkty. 

TRZY MODELE WSPÓŁPRACY DO WYBORU
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KORZYŚCI ZE WSPÓŁPRACY
Szybki proces rejestracji
Formalności wykonujemy błyskawicznie. Zgłosimy do wybranych Zakładów 
Ubezpieczeń wniosek o wpisanie Cię do rejestru agentów 
ubezpieczeniowych. Każde z towarzystw, do których zostaniesz zgłoszony 
udostępni Ci materiały szkoleniowe lub nada dostęp do platform 
szkoleniowych, abyś mógł przygotować się do egzaminu KNF.

Rozwój kariery
Dzięki współpracy z nami szybko rozwiniesz swoją karierę. Przydzielimy Ci 
opiekuna, otrzymasz bezpłatne szkolenia, know how jak prowadzić agencję 
ubezpieczeniową, dostęp do niezbędnych narzędzi sprzedażowych.

Atrakcyjny system wynagradzania
Gwarantujemy satysfakcjonującą prowizję od sprzedaży oraz możliwość 
negocjowania warunków. Możesz zwiększać swoje dochody dzięki 
atrakcyjnym konkursom. 

Elastyczny czas pracy
Samodzielnie decydujesz kiedy i gdzie pracujesz, Twoje zarobki nie są 
zależne od czasu pracy.

Nowoczesne narzędzia
Otrzymasz od nas dostęp do nowoczesnych systemów sprzedażowych 
całkowicie za darmo. Cały czas ulepszamy nasze narzędzia i wdrażamy nowe 
rozwiązania.

Sprzedaż przez sklep internetowy
Damy Ci możliwość sprzedaży grupowego ubezpieczenia na życie oraz 
produktów assistance, całkowicie online, bez potrzeby wypełniania, 
wysyłania i podpisywania dokumentów, a Ty otrzymasz prowizję od 
sprzedaży. 

Kontakt z kilkunastoma 
towarzystwami ubezpieczeniowymi
Otrzymujesz wsparcie opiekunów z kilkunastu 
towarzystw ubezpieczeniowych, z których wiedzy 
możesz czerpać każdego dnia. 
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BENEFITY 
DLA AGENTÓW

KOMPLEKSOWE 
WSPARCIE

Otrzymasz:
• wsparcie marketingowe
• nagrody w konkursach
• wyjazdy integracyjne
• bezpłatne szkolenia
• wsparcie Opiekuna GSU

• Onboarding
• Program Szkoleń „Super START”
• Portal OWCA
• Rozbudowana struktura firmy
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SIŁA WSPÓŁPRACY
Jak zacząć?

 Zostaw kontakt w formularzu, my oddzwonimy lub zadzwoń do nas na numer 32 411 01 97.

 Po rozmowie i ustaleniach z Regionalnym Kierownikiem Sprzedaży, podpisujesz umowę.

 Przeprowadzamy Cię przez proces rejestracji w KNF. Twój Opiekun zadba o wszystko.

 Otrzymujesz Upoważnienie do wykonywania czynności dystrybucji i dostępy. Zaczynasz działać!

DLACZEGO WARTO Z NAMI 
WSPÓŁPRACOWAĆ?

Jesteśmy ogólnopolską multiagencją ubezpieczeniową z wieloletnim doświadczeniem.

Umożliwiamy rozwój kompetencji oferując bogaty pakiet szkoleń.

Mamy unikalne produkty i cały czas poszerzamy naszą ofertę.

Współpracujemy z zaufanymi partnerami biznesowymi.

Posiadamy autorskie i nowoczesne systemy sprzedaży ubezpieczeń.

Ważne są dla nas relacje międzyludzkie i stawiamy na partnerstwo.

PODEJMIJ WSPÓŁPRACĘ Z NAMI I ZARABIAJ.
ZADZWOŃ LUB ZOSTAW KONTAKT W FORMULARZU,

A MY ODDZWONIMY DO CIEBIE.

gsupolisa.pl
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